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Summary

Experience

Marelli - Torino

_ VP Sales & Marketing and Business Development | 07/2016 - In progress

Gestione di un portfolio di 1 miliardo di euro con clienti e partner a livello
mondiale nel settore chassis di Marelli.

Attivita principali:

= Definizione della strategia di vendita aziendale garantendo I'allineamento
con il piano aziendale complessivo per sostenere la crescita e la reddmvlta
del business.

« Revisione e approvazione delle attivita di vendita e marketing regionali.

= Ricerca e acquisizione di nuovi ordini con I'obiettivo di diversificazione dei
clienti.

» Gestione di un team internazionale con uffici vendita avanzati per garantire
la fidelizzazione dei clienti.

« Sviluppo del business e ricerca di nuovi clienti.

« Monitoraggio continuo dei concorrenti e dei clienti.

Magneti Marelli - Torino

Sales Manager EMEA and New Customers | 01/2014 - 06/2016
Attivita principali:
« Sviluppo del business a fivello mondiale
« Gestione delle vendite internazionali
Clienti a livello mondiale: FCA, PSA, GM, BMW, Daimler, Ford, Suzuki,
Volkswagen, Honda
Responsabile per I'EMEA del fatturato delle vendite, del portafoglio prodotti,
dell'acquisizione di nuovi affari e della ricerca di nuovi business/clienti a
livello mondiale

Magneti Marelll - Torino
Sales Specialist | 04/2010 - 12/2013
Specialista delle vendite per clienti esteri (Fiat / Chrysler): Acquasvzuone di

ordini e gestione dei clienti, leader del team nel processo di formulazione
dei preventivi e nell'avvio di attivita commerciali a livello mondiale.

Magneti Marelli - Corbetta
Human Resource Specialist | 09/2017 - 12/2019
Responsabile integrazione IT per e risorse umane

Comune di Buttigliera Alta - Buttigliera Alta ‘
IT System Admin and Architecture Specialist | 04/2017 - 08/2017
Amministratore di Rete

Education

Universita degli Studi di - Torin - Universita degli Studi di - Torin
Torino y o Torino o
Master di Secondo livello in Scienze  Laurea in Storia Contemporanea
Strategiche 2006

2005

Liceo Scientifico Charies - Rivol

Darwin i



Diploma

1998
vendite, Gestio progetti. S

Skills

. ﬁianificaziane Commerciale « Leadership
Esperto Esperto

« Gestione del Budget » Gestione Risorse
Livello avanzato Esperto

« Business internazionale
Esperto

Languages

italiana. Madrelingua Inglese Fluente

Spagnolo Conoscenza di base

Interests

» Sport e territorio
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§ della societa MilleRivoli s.r.].

Dxchmmzxone sostntutxva di certificazione e di atto di notoriet resa ai sensi degli articoli 46 e 47
del DPR 28.12.2000, . 445.

1 sottoscritto ......Andrea Paciocco.............. natoa Toeina a4 09/04/1080

e residente in

propone la propria candidatura per la nomina quale Amministratore della societd MilleRivoli s.r.l

DICHIARA

che non sussistono a proprio carico le cause di inconferibiliti o incompatibilita per il succitato
incarico previste:

* dall'articolo 10 del decreto legis]ativ;) n. 235 del 2012;

* dagli articoli 7, 11 e 13 del decreto legislativo n. 39 del 2013;

* dall'articolo 2382 del Codice civile;

* dall'articolo 5; comma 9, del decreto-legge n. 95 del 2012 e successive modificazioni;

* dagli articoli 60 e 63 del Testo unico enti locali n. 267 del 2000 (ai sensi dell'articolo 19, comma
3, dello Statuto comunale).

l
(il testo delle norme citate ¢ allegato alla presente dichiarazgone)
DICHIARA ALTRESI'
che non si ttovcfzrebbe, in caso di nomina, in conflitto d'interesst a causa di:

y i s &
a) attivita lavorativa svolta in enti locali, az:ende e/o istituzioni concorrenti;
l

b) interessi economici derivanti da rendite azionarie o utili societari qualora socio di enti, aziende
e/ o istituzioni concorrenti.

(Deliberazione mmltan n 41 del 16 lygb‘b 2019)
(data)

. /04/2025.......
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